Wyzwania motywuja nas do dzialania

Rozmowa z Piotrem Wutkowskim, wlascicielem firmy oraz Karolem Kowalskim, Dyrektorem Produkgji firmy Wutkowski Sp. z o.0.,
ktora od ponad 25 lat specjalizuje si¢ w obrdbce i dystrybucji szkla dla producentéw m.in. mebli, drzwi, AGD i branzy budowlanej w kraju i za granica.

Sygnowanie nazwy przedsie-
biorstwa nazwiskiem wlasci-
ciela, to praktyka, ktora stosu-
ja transparentne, rodzinne
Pprzedsigbiorstwa, cechujace sie
imponujaca historia biznesu.
Co stanowi o sukcesie firmy
Wutkowski i pozycji, jaka zaj-
muje na rynku?

Piotr Wutkowski: Zaczelismy
w 1997 r. od prostej obrdobki
szkla i zatrudnienia zaledwie kil-
ku oséb. Juz w 2008 r. wybudo-
wali$my nowy zaklad z zapleczem
logistycznym, nowoczesnym par-
kiem maszynowym i innowa-
cyjnymi systemami przechowy-
wania szkla. Kluczem sukcesu bez
watpienia s ludzie. To oni oraz
ich kompetencje sa naszym naj-
wiekszym kapitatem. Mialem to
szczgdcie, ze udalo si¢ zbudo-
wac wspanialy zesp6t, od ktore-
go moglem czerpac wiedze. Dzi$
jest nas ponad 200 osob. Sile na-
szej kadry moglismy doceni¢
w czasie lockdownu. Przestoje

w inwestycjach budowlanych,
a tym samym naszej produkgji
sprawily, Ze realizacja zaméwien
si¢ przesuwata. W okresie pande-
mii odbywat si¢ réwniez skom-
plikowany montaz nowoczesnej
linii produkcyjnej w nowo wybu-
dowanej hali. Nasi pracownicy
bardzo szybko wdrozyli sie w sys-
tem pracy zdalnej, réwniez w za-
kresie szkolen dotyczacych obstu-
gi nowych urzadzen. Woéwczas
zdalismy sobie sprawe jak dosko-
nale zgrany mamy zespo6t. Czes§¢
0s0b musiala si¢ przekwalifiko-
wac np. na serwisantéw nowych
maszyn. Zrobili to z zaangazowa-
niem, naprawde szybko, a bylo to
tym trudniejsze, ze odbywalo si¢
online. Wyszli$my silniejsi z te-
go bezprecedensowego kryzysu,
anasz fantastyczny zespot nabyt
umiejetnosci, z ktérych moze
dzisiaj czerpal. Zdecydowanie
wygrali$my na tym polu.

Karol Kowalski: Zaczynalismy
glownie jako dystrybutor szkla.

Od kilkunastu lat dziatamy réw-
niez z powodzeniem w obszarze
jego przetworstwa. Prowadzac
firme opieramy si¢ na dwodch fi-
larach, zajmujemy stabilng i wio-
daca pozycje w branzy. Oferuje-
my ponad 300 rodzajow szkla
o zréznicowanym zastosowa-
niu - budowlane, dekoracyjne,
specjalistyczne oraz lustra. Obrob-
ka obejmuje m.in. rozkroj, szlifo-
wanie, fazowanie, wiercenie, ma-
lowanie, piaskowanie, hartowanie,
giecie, laminowanie szkla z folig
EVA, PVB ale réwniez zastosowa-
nie poliweglanu, obrobke nume-
ryczng CNC iKlejenie element6w.
Nasze szklo z powodzeniem jest
wykorzystywane do budowy bez-
piecznych balustrad, elewacji, fa-
sad w inwestycjach hotelowych,
apartamentowcach i biurowcach,
a takze zadaszen, $cian dzialo-
wych, schoddéw, drzwi, okapow
kuchennych i przemystowych,
frontéw i polek mebli, czy kabin

prysznicowych.

Jakie kierunki obejmuje strate-
gia rozwoju firmy w kontekscie
technologii i oferty?

KK: W 2015 r. zrodzita si¢ kon-
cepdja, w ktorg strone chcemy si¢
rozwija¢. Postawilismy na wiel-
kogabarytowe szklo bezpieczne.
W biezacym roku zakonczyla
sie najwieksza w dziejach firmy,
ijedna z najwigkszych w regionie,
wspomniana inwestycja urucho-
mienia produkgji wielkogabary-
towego szkla bezpiecznego,
laminowanego z dodatkiem po-
liweglanu. Produkt ma niespoty-
kane dotychczas wlasciwo-
$ci — zwiekszona wytrzymalo$¢
przy obnizonej masie — dzieki
czemu jest pozadanym produk-
tem w budownictwie. Nasze linie
technologiczne pozwalajg na pel-
ng obrobke paneli o powierzch-
niazdo 22 m? (dtugo$¢ 7 m, sze-
roko$¢ 3,21 m) To oferta, ktora
zdecydowanie wyréznia nas
na rynku.

PW: Mamy réwniez ustalone
cele inwestycyjne takze w kontek-
$cie funkcjonowania firmy. Jeste-
$my znaczacym konsumentem
energii, dlatego tez podjelismy
wyzwanie zmniejszenia kosz-
tow wlasnych w tym zakresie.
Celem naszym jest usamodziel-
nienie energetyczne. Prace przy-
gotowawcze pierwszego etapu
uruchomienia ekologicznych in-
stalacji OZE juz sie rozpoczely.

Czego przede wszystkim ocze-
kuje od Panstwa dzisiejszy, wy-
magajacy rynek?
PW: Nie boimy si¢ wyzwan,
anasze technologie i doswiadcze-
nie sprawiaja, ze podejmujemy
sie najtrudniejszych zadan, w tym
projektow wydawaloby sie
niemozliwych do wykonania.
To motywuje nas do dzialania.
Rynek oczekuje dzi§ komplek-
sowego serwisu. Jestesmy bardzo
elastyczni, a naszg rola jest znale-

zienie zlotego $rodka pomiedzy
oczekiwaniami inwestora, wizja
architekta, a mozliwoéciami tech-
nologicznymi wykonawcy i obo-
wigzujacymi normami budowla-
nymi w zakresie bezpieczefistwa.
Oczywidcie waznymi kryteriami
wyboru sa takze wysoka jakos¢,
terminowo$¢ i cena. Nasz serwis
szczyci sie tym, ze realizujemy
zlecenia dostaw nawet w ciggu 24
godz. na terenie calej Polski. Mo-
zemy produkowaé serie male,
jednostkowe, réwniez dla oséb
prywatnych.

Nasze produkty sa niepowta-
rzalne i wyrdzniaja inwestycje
budowlane nadajac im wyjat-
kowego, prestizowego charakte-
ru. Dzieki mozliwo$ciom, jakie
oferuje nowa technologia, wiemy,
ze przed nami s jeszcze bardziej
wymagajace zadania niz dotych-
czas.

Rozmawiata Magdalena Tutecka,
oprac. Jacek Majewski



